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会社概要

名 称 サイボウズ株式会社（東証⼀部上場 4776）

事 業 内 容 「グループウェア」 の開発・販売・運⽤

創 業 1997年8⽉（愛媛県松⼭市にて3名で創業）

所 在 地 東京都中央区⽇本橋2-7-1 東京⽇本橋タワー

拠 点 東京, ⼤阪, 松⼭, 名古屋, 福岡, 仙台, 札幌
上海, 深圳, ホーチミン, サンフランシスコ

資 本 ⾦ 613百万円

従 業 員 数 連結 551名(派遣社員含む・役員除く) ※2015年12⽉末
平均年齢 34.2歳



グループウェアとは︖

チームワーク向上

グループウェア

スケジュール

商談

メール プロジェクト

会議室予約

商品

ファイル

売上

メッセージ タスクなど顧客

社員 採⽤ 契約

受発注

あらゆる情報を共有

効果・効率・満⾜・学習
を⾼める



スローガン

1. 私たちは、世界中のチームワーク向上に貢献します。
2. 私たちは、世界⼀使われるグループウェアメーカーを⽬指します。

• 売上や利益よりも「利⽤者数」にこだわり、Windows, Linux, Google Search, Facebook のように、
世界中で使われる製品・サービスを⽬指します。

チームあるところ
サイボウズあり



主⼒製品群

中⼩企業向けグループウェア

⼤企業向けグループウェア

スマートフォン⽤の無料アプリ

業務アプリ構築クラウド

メール共有システム

SharePoint⽤グループウェア

無料グループウェア＆チャット

社外から⼿軽に安⼼アクセス

50,000社

3,600社

3,500社

4,500社 140万⼈



クラウドサービス・インフラ 「cybozu.com」

顧客やパートナーによる
アプリケーションや

ソリューション

多様な業務に対応できるプラットフォーム

信頼性の⾼いクラウドサービス・インフラ

アプリが揃ったすぐに使える
グループウェア

2011年11⽉に販売開始し、2015年末での有料契約企業数は 13,000社を超える



中期事業戦略

• ソフトウェアだけでなく運⽤サービスを提供
パッケージからクラウドサービスへ

• 1,000名を超える⼤企業への提供を加速
中⼩企業向けから⼤企業向けへ

• 情報共有アプリ基盤 kintone の事業を育成
情報共有アプリから情報共有プラットフォームへ

• US市場をはじめグローバルに展開
⽇本国内から海外市場へ



2015年12⽉期の振り返り



１年前の決算説明会





業績予想（2015年12⽉期）

連 結
業 績 予 想
【 百 万 円 】

2014年12⽉期
(実績)

2015年12⽉期
(予想)

売 上 ⾼ 5,965 6,700
営 業 利 益 22 ▲800
経 常 利 益 7 ▲800
当 期 純 利 益 11 ▲800
E P S 0.25円 ▲17円
1 株 当 た り
配 当 ⾦ 3.68円 5.70円



2015年12⽉期の業績

連 結 P L
【 単 位 ︓ 百 万 円 】

2014年
12⽉期

2015年
12⽉期

売 上 ⾼ 5,965 7,013
売 上 原 価 556 549
⼈ 件 費 2,210 2,743
広 告 費 1,480 1,746
そ の 他 1,696 2,354
営 業 利 益 22 ▲381
経 常 利 益 7 ▲338
当 期 純 利 益 11 ▲217
E P S 0.25円 ▲4.74円

前期⽐1048百万円(+17.6%)
多くがクラウド関連サービス売上の
増加。

前期⽐266百万円(+18.0％)
引き続き積極的にクラウド関連
サービスの広告宣伝に投資。

⽇本橋オフィスへ移転したことによる
家賃増



売上推移
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※3期(99)は半年決算。15期(11)より連結での業績。16期(12)は11カ⽉決算。

クラウドへの
準備期間を経て

再成⻑へ

ネット直販

間販

Garoon好調

売上全体の
39％に



配当⾦

配 当 ⾦ 2015年
12⽉期

ク ラ ウ ド
関 連 売 上 ⾼ 2,714百万円

配 当 の 総 額 271百万円

１ 株 当 た り
配 当 ⾦ 5.92円

連結当期純利益の50％の配当

クラウド関連売上の10％の配当

▌配当の⽅針変更
 クラウド関連事業への移⾏を中⼼とした事業構造の変化に

より、⼀時的に利益⽔準が低下する⾒込みであることから、
配当⽅針を変更。



財務状況

連 結 B S
【単位︓百万円】

2014年
12⽉期

2015年
12⽉期 前期⽐

資 産 5,919 6,223 +304

-現預⾦ 3,120 2,416 ▲703

負 債 2,307 3,031 +723
純 資 産 3,611 3,192 ▲419
-⾃⼰株式 ▲1,799 ▲1,799 -

⾃ ⼰ 資 本
⽐ 率 61.0％ 51.3％ ▲9.7

%
B P S 78円 69円 ▲9円

短期の流動負債のみ。
(固定負債はゼロ)

過去3度の⾃⼰株買いによ
り18億円の⾃⼰株式を取
得済。



2015年12⽉期の活動⽅針

1.クラウド事業をさらに加速

2.エコシステムの推進

3.企業基盤の強化



2015年12⽉期の活動⽅針

1.クラウド事業をさらに加速

2.エコシステムの推進

3.企業基盤の強化



cybozu.com カンファレンス 2015



cybozu.com 全体の売上

2012年 2013年 2014年 2015年

27億
2015年12⽉期

昨対⽐160%

※2015年はサイボウズ中国のkintone売上を⽉額按分して集計



2015年12⽉期の活動⽅針

1. クラウド事業をさらに加速

2. エコシステムの推進

3. 企業基盤の強化



公式パートナーの数

2012年 2013年 2014年 2015年

230社
2015年12⽉末時点

昨対⽐＋26社



コミット度の⾼いパートナーの成功事例



2015年12⽉期の活動⽅針

1.クラウド事業をさらに加速

2.エコシステムの推進

3.企業基盤の強化



東京・⼤阪オフィスの移転

21世紀のリアルオフィスはどうあるべきか根本から議論して再設計。
拠点や在宅と境⽬なく働ける。五感をフル機能させる。若⼿が先輩から学べる。集中できる。

そして、顧客や異業種の⽅々と意⾒交換するためのハブとして様々な⼯夫を施している。



「新しい働き⽅」の実践企業として情報発信

NHK「クローズアップ現代」

Huffington Post(総務省アドバイザー)



2016年に向けて



業績予想（今期）

連 結
業 績 予 想
【 百 万 円 】

2015年12⽉期
(実績)

2016年12⽉期
(予想)

売 上 ⾼ 7,013 8,000
営 業 利 益 ▲381 100
経 常 利 益 ▲338 100
当 期 純 利 益 ▲217 100
E P S ▲4.74円 2.18
1 株 当 た り
配 当 ⾦ 5.92円 8.46円

ク ラ ウ ド
売 上 ⾼ 2,714 3,880





改めて kintone（キントーン）のご紹介



開発プロセス

クラスタリング
とバックアップ

要件定義 価格交渉 仕様書作成

セキュリティ
環境構築

開発ハードや
ソフトの⼿配

検収運⽤⼈員
の確保

利⽤開始



プログラミング ＆ 専⾨知識 ドラッグ＆ドロップ
従来の業務システム

プログラミングせずに作れる



誰もがシステム開発者となり、業務改⾰に取り組む

１⽇に作られるアプリの数

728件（１⽇平均）

現在稼働中のアプリの数

24万件以上

案件管理

契約書管理
交通費申請

社内 FAQ

クレーム管理



有料契約社数※2016年2⽉29⽇現
在

3,945社

契約社数はまもなく4000社に



⼤規模なユーザーイベントの開催

第１回、第２回合わせて300名を超えるユーザーが来場

ユーザーによる
先進的な活⽤事例の紹介



複雑なカスタマイズも可能



kintone Café（有志による勉強会）

3ヶ国19都道府県72回開催
2013/12/7 札幌 Vol.1
2014/5/16 札幌 Vol.2
2014/10/25 札幌 Vol.3
2015/3/14 札幌 Vol.4
2015/6/4 札幌 Vol.5
2015/10/17 札幌 Vol.6
2015/11/30 札幌 Vol.7

2014/5/29 福岡 Vol.1
2014/7/11 福岡 Vol.2
2014/10/24 福岡 Vol.3
2015/4/17 福岡 Vol.4
2015/6/24 福岡 Vol.5
2015/8/29 福岡 Vol.6
2015/10/24 福岡 Vol.7
2015/12/19 福岡 Vol.8

2014/5/30 ⼟佐
2015/5/30 ⾼知 Vol.2

2014/7/5 弘前 #1

2015/1/29 京橋 Vol.1
2015/4/6 京橋 Vol.2

2014/8/1 千葉（第1回）
2014/9/3 千葉（第2回）
2014/12/12 千葉（第3回）

2014/8/21 横浜 Vol.1

2014/8/11 釧路

2014/9/12 松江 #1

2014/9/2 Seoul #1

2014/9/24 松⼭ #1
2015/9/26 愛媛 Vol.1
2016/1/16 愛媛 Vol.2

2014/9/25 神⼾ Vol.1
2015/5/25 神⼾ Vol.2
2016/2/19 神⼾ Vol.3

2014/9/28 Okinawa #1
2015/2/11 沖縄 Vol.2
2015/10/10 沖縄 Vol.3
2016/1/8 沖縄 Vol.4

2014/10/22 京都 #1

2014/11/21 北九州 Vol.1
2014/12/3
@chiba みずいろ会館※⼥性限定

2015/1/30 新潟 Vol.1
2015/7/4 新潟 Vol.2
2016/2/6 新潟 Vol.3

2014/12/15 ⼋王⼦ Vol.1
2015/2/19 ⼋王⼦ Vol.2

2015/1/24 仙台 Vol.1
2015/3/7 仙台 Vol.2
2015/4/4 仙台 Vol.3

2014/12/11 荻窪 Vol.1
2015/1/26 荻窪 Vol.2

2014/7/23 東京 Vol.1
2015/2/20 東京 Vol.2
2015/7/24 東京 Vol.3
2015/9/4 東京 Vol.4
2016/1/22 東京 Vol.5

2015/2/13 出雲 Vol.1

2015/3/4 ⼤阪 Vol.1
2015/5/19 ⼤阪 Vol.2
2015/7/15 ⼤阪 Vol.3
2015/9/18 ⼤阪 Vol.4
2015/11/20 ⼤阪 Vol.5

2015/6/17 名古屋 Vol.1
2015/11/13 名古屋 Vol.2
2016/2/18 名古屋 Vol.3

2015/6/25 ⼤分 Vol.1
2015/12/5 大分 Vol.2

2015/9/29 ⿅児島 Vol.1
2015/11/26 鹿児島 Vol.2

2015/10/6
Grand Canyon Vol.1

※2016/2/29時点

2016/1/16 関⻄⼥⼦会 vol.1

2015/11/28 熊本 Vol.1
2016/1/30 熊本 Vol.2



登録者数

2014年 2015年

3,510名
2016年2⽉29⽇現在

昨対⽐212%



kintone（キントーン）の売上

2012年 2013年 2014年 2015年

昨対⽐

222％



農業分野での事例

NKアグリ株式会社

農業経験者ゼロからのスタート
kintone を使ったデータ管理により、製販の需給調整の
精度が劇的に向上 販売ロスが0.04%に



ワインツーリズムやまなし

地⽅創⽣分野での事例

⾏政地域を超え、運営事務局、旅⾏代理店、各ワイナリーが
kintone上で連携し、きめ細かな顧客対応を実現。
１,２次産業の⽣産誘発効果30億。



USでの導⼊事例

導⼊企業 状況

グローバルIT企業 店舗のマネジメントシステムとして、アメリカ、⽇本、オーストラリ
ア、韓国、シンガポールで導⼊。

電⼦制御装置、⾃動
化機器の製造販売を
⼿掛ける多国籍企業

航空宇宙産業への制御装置製造の⼯程管理システム

国際的なスポーツ
⽤品メーカー

店舗のマネジメント・システムを本社と⽇本で導⼊

世界最⼤⼿の
ヘルスケア企業

顧客サポートシステム

⽇系⼤⼿商社 アメリカ拠点間での社内情報システムのサービスデスクで導⼊

⽇系⼤⼿印刷会社 アメリカ拠点内での経費申請システム

kintone を US で販売できる⼿応えを実感



2016年は「connect」を軸に活動

Product
• APIの充実化
• 他社製品との連携
• サイボウズ製品間の連

携強化

Sales&Marketing
• 業種・業務提案ができる
パートナーとの連携強化

• エバンジェリストとの
連携強化

• 地⽅創⽣活動を強化



connectの集⼤成“cybozu.com カンファレンス”

幕張メッセ 2ホール分を利⽤して開催
11⽉

9⽇＆10
⽇

2days
⼤阪会場は 12⽉6⽇ グランフロント⼤阪 コングレコンベンションセンターにて開催



3つの「kintone(キントーン)⾰命」

1. ⽇本の多重下請け構造を変⾰
2. クラウド&IoT時代への社会変⾰
3. ⽇本発グローバル・ソフトウェア企業へ


